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1.1. Latar Belakang 

BABI 

PENDAHULUAN 

Selama lima tahun terakhir, pertumbuhan industri perhotelan 

Indonesia eukup signiftkan. Hal ini terlihat dari semakin meningkatnya jumlah 

wisatawan di Indonesia yang berbanding lurus dengan banyaknya hotel-hotel baru 

yang berdiri di berbagai kota di Indonesia. Selain dari pariwisata, adanya aktivitas 

Meeting, Incentive, Convention/Event (MICE) pada skala keeil dan menengah 

juga mendukung pertumbuhan hotel bintang 3 dan bintang 4 di Indonesia. Tingkat 

hunian hotel bintang 3, bintang 4, dan bintang 5 pada akhir tahun 2016 meneapai 

60,2%; 60,3%; dan 63,3% (sumber: industrLbisnis.eom). 

Namun, menurut Ketua Umum Perhimpunan Hotel dan Restoran di 

Indonesia (PHRI) Hariyadi Sukamdani saat ini jumlah kamar di Indonesia 

merupakan yang terbesar di ASEAN dan mengalami oversupply, yaitu meneapai 

58.000 kamar. Penyebab penuruan permintaan hotel antara lain adalah 

menurunnya pertumbuhan ekonomi di Indonesia yang menyebabkan turunnya 

jumlah wisatawan domestik. Sedangkan jumlah wisatawan asing yang datang ke 

Indonesia tahun lalu hanya sekitar sembilan juta wisatawan. Hal ini berbeda 

dengan Malaysia dan Thailand yang memiliki 200.000 kamar dengan rata-rata 25 

juta pengunjung wisatawan asing. PHRI telah melakukan beberapa langkah untuk 

mengatasi permasalahan ini, yaitu dengan bekerja sarna dengan kementrian 

pariwisata untuk meningkatkan potensi Nusaotara agar semakin menarik 

wisatawan asing berkunjung ke Indonesia, membuat paket-paket khusus dengan 

penerbangan agar wisatawao semakin mudah melakukan perjalanan, dan 

membuka jaringan dengan Online Travel Agent (OTA) uotuk menawarkan 

berbagai unit hotel di Indonesia. 

Di saat pasokan (supply) lebih banyak dibandingkan dengan 

permintaan (demand), maka persaingan antar hotel pun semakin ketat untuk 

mendapatkan permintaan tersebut agar bisnisnya tetap baik. Terdapat dua eara 

yang dapat dilakukan untuk mendapatkan profitabilitas bisnis, yaitu dengan 
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meningkatkan pendapatan atau dengan melakukan penghematan biaya 

operasional. Namun dengan ketatnya persaingan untuk memenangkan demand, 

maka cara pertama saja tidak cukup. Hotel perlu melakukan cara kedua dalam 

kondisi seperti ini. 

Tabel!.! Jenis-jenis Biaya Operasional Hotel 

Penggolongan Biaya 

Biaya Tenaga Kerja 

Biaya Bahan yang Habis Pakai 

Biaya overhead 

Jenis Biaya 

Biaya Gaji 

- Biaya keperluan kamar dan 

restoran 

- Biaya A TK & perlengkapan kantor 

- Biaya pemeliharaan dan perawatan 

hotel 

- Biaya iklan 

- Biaya listrik 

- Biaya pemakaian telepon 

- Biaya pemakaian gas negara 

- Biaya pemakaian artesis 

- Biaya pembuangan sampah 

- Biaya pajak 

- Biaya penyusutan 

- Biaya administrasi bank 

Dari pembagian jenis-jenis biaya operasional hotel seperti yang 

ditunjukkan oleh tabel di atas, biaya yang habis pakai berkontribusi sebanyak 37-

40% dari total biaya operasional. Persentase tersebut selama lima tabun terakhir 

mengalami peningkatan sebesar 12%-18% seiring dengan meningkatnya 

pertumbuhan bisnis. Biaya habis pakai tersebut erat kaitannya dengan divisi 

purchasing di sebuah hotel karena divisi tersebut yang melakukan proses 
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pembelian. Oleh karena itu, peranan divisi purchasing di hotel sangatlah penting 

agar penghematan biaya operasional dapat dicapai. Prosedur kontrol persediaan 

seperti apa yang hams dibeli, kepada siapa hams membeli, bagaimana cara kita 

membeli, kapan dan berapa banyak yang hams dibeli adalah hal-hal yang hams 

diperhatikan dalam praktik pembelian yang efektif. Jika proses-proses tersebut 

dilakukan dengan kurang efektif dan efisien maka akan dapat menyebabkan 

pembengkakan biaya operasional hotel yang tentunya akan mengurangi 

profitabilitas bisnis hotel. 

1.2. Tujuan Praktik Kerja Lapangan (PKL) 

Tujuan dilaksanakannya Praktik Kerja Lapangan untuk setiap 

mahasiswa yang menekuni suatu bidang profesi antara lain adalah: 

a. Menerapkan teori yang didapatkan selama mengenyam pendidikan di 

universitas ke dalam dunia kerja yang sesungguhnya. 

b. Mempelajari sistem pembelian (purchasing) yang dilakukan di Hotel Weta 

Surabaya. 

c. Mengetahui dan membuat berbagaim macam dokumen yang pembelian 

yang diperlukan. 

d. Melakukan pembelian secara langsung. 

e. Persyaratan kelulusan akademik di program Diploma III. 

1.3. Manfaat Praktik Kerja Lapangan (PKL) 

1.3.1. Manfaat bagi penulis 

a. PKL memberikan gambaran nyata mengenai dunia kerja. Terkadang 

praktik di dunia nyata berbeda dengan teori yang didapatkan sehingga 

mahasiswa perlu mengetahui kenyataan di lapangan sehingga mahasiswa 

sudah familiar saat memasuki dunia kerja. 

b. Mahasiswa mendapatkan pengalaman kerja. Hal ini sangatlah penting bagi 

seseorang yang baru lulus dari bangku perkuliahan, pengalaman ini dapat 

digunakan sebagai referensi untuk mendapatkan pekerjaan yang 

sesungguhnya. 
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c. Melatih kemampuan mahasiswa untuk memecahkan masalah karena di 

dalam dunia kerja bisa saja menghadapi berbagai macam permasalahan 

dan tantangan yang berbeda setiap harinya. 

d. Menambah ilmu dan wawasan mahasiswa. Ilmu yang didapatkan dalam 

PKL tidak hanya teori, melainkan ilmu best practice yang bisa diterapkan 

dalam dunia nyata. 

e. Memperluas koneksi. Dengan adanya koneksi ini, akan memudahkan 

mahasiswa di masa yang akan datang, misalnya untuk menemukan 

pekerjaan maupun untuk menjadi rekan bisnis. 

f. Melatih jiwa sosial karena mahasiswa akan menghadapi orang dengan 

berbagai macam karakter dan kepribadian di kantor sehingga kemampuan 

komunikasi dan bersosialisasi di saat PKL ini akan semakin terasah. 

Contohnya ketika berdiskusi dengan rekan kerja. 

g. Memberikan pengalaman yang sangat berguna untuk masa depan. 

1.3.2. Manfaat bagi Almamater 

a. Sebagai gambaran evaluasi terhadap mahasiswa. 

b. Mengetahui kesiapan mahasiswa dalam dunia kerja yang sesungguhnya. 

c. Dengan adanya PKL, universitas secara langsung mengenalkan pada dunia 

kerja yang sesungguhnya. 

1.3.3. Manfaat bagi Pembaca 

a. Pembaca dapat mengetahui ilmu yang dituliskan oleh penulis. 

b. Menambah wawasan bagi pembaca. 

c. Sebagai bahan acuan bagi pembaca. 

1.4. Rencana Kegiatan Praktik Kerja Lapangan (PKL) 

PKL merupakan salah satu prasyarat yang harns dilaksanakan untuk 

kelulusan akademik untuk mendapatkan gelar Ahli Madya pada Program Diploma 

III Manajemen Perhotelan Fakultas Ekonomi dan Bisnis Universitas Airlangga. 

Dalam hal ini mahasiswa diwajibkan untuk belajar sekaligus bekerja di suatu 
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Hotel berbintang tiga, empat dan lima sesuai dengan bakat dan keahilan 

mahasiswa tersebut. Dalam hal ini penulis melaksanakan PKL di Hotel Weta 

Surabaya. Penulis melaksanakan PKL di Divisi Purchasing. Kegiatan Praktik 

Kerja Lapangan secara lengkap disajikan dalam tabel 1.2 berikut ini. 

Tabell.2 Jadwal Kegiatan Praktik Kerja Lapangan 

No Kegiatan Juti Agsts Sept Okt Nov Des JaD 

2016 2016 2016 2016 2016 2016 2017 

1 Pembekalan V 

2 Persiapan V 

3 Pengajuan V 

PKL 

4 Info V 

penerimaan 

5 Orientasi V 

6 Pelaksanaan V V V V 

7 Penentuan V 

dosen 

8 Penyusunan V V 

laporan 

Keterangan : 

a. Pembekalan 
Pembekalan dilaksanakan pada semester delapan akhir sebelum 

melaksanakan Ujian Akhir Semester. Materi diberikan oleh Ibu Dian Yulie 

Reindrawati selaku ketua program studi Manajemen Perhotelan. Adapun 

materi yang diberikan adalah tata cara pembuatan surat lamaran PKL, 

informasi wawancara dan tata tertib yang harus dilaksanakan oleh 
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mahasiswa. Selain itu diberikan saran untuk menunjang agar terlaksananya 

PKL dengan lancar dan baik. 

b. Persiapan 

Dalam melaksanakan PKL dibutuhkan persiapan yang baik dan 

matang agar mendapatkan tempat PKL sesuai dengan harapan. Persiapan 

ini berupa persiapan mental dan ilmu dalam menghadapi tes yang 

dilaksanakan. Selain itu penulis juga mempersiapkan persyaratan yang 

dibutuhkan untuk melamar PKL. 

c. Pengajuan PKL 

Pengajuan PKL dilaksanakan oleh semua mahasiswa semester 

akhir yang memiliki syarat yang sesuai dengan ketentuan universitas, yaitu 

memiliki sks minimal 80. Selanjutnya dilakukan dengan membuat lamaran 

beserta Curiculum Vitae dan persyaratan dari pihak hotel. Selanjutnya 

lamaran dikirim ke tempat sesuai dengan keinginan mahasiswa. Dalam 

pengajuan PKL dibutuhkannya tidak hanya satu tempat saja yang dituju, 

karena mendapatkan tempat PKL hampir sarna beratnya dengan 

mendapatkan pekerjaan, maka dari itu pengajuan lamaran PKL dilakukan 

minimal dua lamaran ditempat yang berbeda. 

d. Informasi Penerimaan 

Informasi PKL dilaksanakan pada minggu kedua untuk tes 

wawancara dan minggu ketiga untuk tes Kesehatan. Pengumuman 

dilaksanakan dengan pemberitahuan ke Univeritas melalui e-mail. Dalam 

pemberitahuan ini diberikan informasi tentang nama mahasiswa yang 

diberi kesempatan untuk melaksanakan PKL beserta departemennya. 

Selain itu diberikan 7 informasi untuk mengikuti kegiatan orientasi yang 

dilaksanakan satu minggu setelah pengumuman penerimaan PKL. 
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e. Orientasi 

Merupakan kegiatan wajib bagi Mahasiswa yang akan 

melaksanakan kegiatan PKL. Kegiatan ini dilakukan di hotel Weta 

Surabaya pada minggu terakhir bulan Oktober Dalam kegiatan ini 

diberikan informasi tentang Profil Hotel Weta Surabaya, Visi dan Misi 

Perusahaan, Tujuan perusahaan dan Tata Tertib. 

f. Pelaksanaan PKL 

Pelaksanaan PKL dilakukan pada awal oktober 2016 sampai 

dengan akhir Januari 2017. Dalam kegiatan ini, penulis melakukan 

pekerjaan selayaknya pekerja di bagian Purchasing. Yaitu membuat Report 

dan Market list. 

g. Penentuan Dosen Pembimbing 

Dosen ditentukan dari urutan daftar hadir Mahasiswa. Kegiatan ini 

dilaksanakan pada pertengahan Bulan November 2016. Kegiatan ini 

bertujuan untuk menentukan dosen yang akan membantu Mahasiswa 

dalam hal pembuatan Laporan Tugas Akhir. 

h. Pembuatan Laporan Akhir 

Laporan Akhir berisi tentang kegiatan dan rincian yang didapat 

selama mengikuti kegiatan PKL. Dalam pembuatan laporan ini setiap 

mahasiswa dibantu oleh Dosen untuk mengarahkan dan membimbing. 

Selain itu pembuatan Tugas Akhir harus sesuai dengan buku pedoman 

yang sudah ditetapkan oleh Universitas. Selanjutnya Mahasiswa 

diharuskan menyelesaikan Tugas Akhir selambat-Iambatnya tanggal 10 

Januari 2017. 
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BABII 

BASIL PELAKSANAAN PRAKTIK KERJA LAPANGAN 

2.1. Deskripsi Kerja Praktik Lapaogao 

2.1.1. Gambarao Umum Hotel Weta Surabaya 

Weta International Hotel hanya 10 menit berkendara dari Stasiun 

Kereta Pasar Turi dan Tunjungan Plaza. Hotel ini menawarkan sebuah restoran, 

kamar-kamar ber-AC dengan kamar mandi pribadi, dan parkir gratis di tempat. 

Tersedia Wi-Fi gratis di seluruh area hotel. 

Kamar-kamarnya dilengkapi dengan minibar dan fasilitas membuat 

teh/kopi. Kamar mandi en suite dilengkapi dengan pen gering ram but dan fasilitas 

shower. 

Staf di meja layanan wisata dapat membantu dengan membuat 

pengaturan peJjalanan. Tersedia layanan binatu. Brankas dapat ditemukan di meja 

depan 24 jam. 

Kafe Umbulan menyajikan hidangan Indonesia dan internasional yang 

bervariasi. 

Hotel Weta International dapat dicapai dalam waktu 25 menit berkendara dari 

House of Sampoerna dan 1 jam berkendara dari Bandara Internasional Juanda. Ini 

adalah kawasan favorit tamu kami di Surabaya, menurut ulasan independen. 
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Superior room 

Deluxe room 

2.1.2. Lokasi Hotel Weta Surabaya 

lalan Genteng Kali Nomor 3-11 Surabaya 60275 

Telepon: +62 31 531 9494 

Faksirnili: +62 31 531 9494 
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2.1.3. Fasilitas Hotel Weta Surabaya 

Fasilitas utama 

Wi-Fi gratis, 96 kamar tamu, Restoran dan bar/lounge, Wi-Fi di lobi, 

Bathtub spa, Pusat kebugaran, Pusat bisnis, AC, Layanan laundry, Ruang 

pertemuan, Layanan concierge, Pemesanan tur/tiket 

Untuk keluarga 

Channel TV premium, Pengering rambut, Fasilitas membuat kopi/the, Lift, 

Minibar, TV LCD 

Di sekitar hotel 

Grahadi (0,6 km), Taman Hiburan Rakyat (0,7 km), Tunjungan Plaza (0,7 

km), Patung loko Dolog (0,7 km), World Trade Centre (1,1 km) 

2.2. Pembahasan 

2.2.1. Divisi Purchasing 

Kata purchasing berasal dari Bahasa Inggris dan dapat diartikan 

sebagai pembelian dalam Bahasa Indonesia. Purchasing adalah suatu proses 

pencarian sumber pemesanan dan pembelian barang atau jasa untuk kegiatan 

produksi. Sasaran utama purchasing adalah uotuk menjaga ketersediaan dan 

stabilitas pasokan material dan juga mengurangi biaya-biaya terkaitnya sehingga 

biaya operasional dapat ditekan seminimal mungkin. 

Proses-proses purchasing di antaranya terdiri atas pemahaman 

kebutuhan, proses pemilihan pemasok, menindak lanjuti dan memantau 

perkembangan pemesanan, penerimaan barang dan pemeriksaan, pembayaran 

faktur tagihan, pemeliharaan dokumen pembelian, serta memelihara dan menjaga 

hubungan dengan pemasok. 

Langkah pertama dalam proses purchasing adalah mengerti dan 

memahami kebutuhan dari pihak yang membutuhkan barang dan jasa tersebut. 
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Pihak atau bagian yang membutuhkan tersebut akan mengajukan permintaan 

pemesanan atau pembelian dengan dokumen tertulis seperti Purchase Requisition 

Form (Formulir Permintaan Pembelian) yang telah disetujui oleh kepala bagian 

ataupun Manajer terkait. Formulir Permintaan Pembelian harns tertera jelas 

mengenai barang yang diinginkan seperti spesifikasi material, jumlah yang 

diinginkan, tanggal diperlukan dan pemasok yang disarankan. 

Proses pemilihan pemasok atau supplier biasanya terdiri dari dua 

aspek dasar, yaitu melakukan pencarian terhadap semua pemasok potensial dan 

membuat daftar semua pemasok yang telah diidentifikasi. Informasi-informasi 

mengenai pemasok pada umumnya bisa didapatkan dari beberapa sumber seperti 

direktori perdagangan, iklan, email rekomendasi diri dari pemasok itu sendiri, 

menghadiri pameran, partisipasi di konvensi industri ataupun saran dari asosiasi 

dan forum bisnis. Semakin banyak sumber yang kita identifikasi akan dapat 

membantu kita dalam menentukan pemasok mana yang paling tepat. Hal yang 

perlu diperhatikan dalam memilih pemasok, harga bukanlah satu-satunya 

pertimbangan dalam mendapatkan pemasok yang tepat. Karena selain harga, 

beberapa poin penting yang harus dipertimbangkan seperti kemampuan dalam 

menyediakan jumlah yang dibutuhkan, kualitas produk yang dibutuhkan, 

kemampuan finansial perusahaan pemasok dan lain sebagainya. Jika semua poin 

yang disebutkan sarna, maka hargalah yang menjadi penentu dalam pemilihan 

Pemasok. 

Setelah menetapkan pemasok (supplier) mana yang dipilih, maka 

langkah selanjutnya adalah melakukan pemesanan atau dalam industri biasanya 

disebut dengan "Purchase Order" atau "PO". Purchase Order pada dasamya 

adalah sebuah dokumen yang dikirimkan ke pemasok untuk memasokan barang 

atau jasa yang dibutuhkan. Pada umumnya, dokumen atau surat Purchase Order 

(PO) terdiri dari 6 salinan, masing-masing salinan terse but dituju kepada 

pemasok, pihak pemohon (requestor), Petugas Gudang, bagian akuntansi, bagian 

inspeksi dan satu salinan lagi untuk bagian Purchasing sendiri sebagai arsip. 

Setelah melakukan pemesanan dan pemasok telah mengetahui apa 

yang dibutuhkan, maka prosedur Purchasing selanjutnya adalah melakukan 
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pemantauan perkembangan pesanan terse but atau biasanya disebut dengan 

"Follow-up" di Industri. Prosedur ini diperlukan agar pemasok dapat 

menyediakan serta mengirimkan barang atau jasa yang dibutuhkan tersebut tepat 

. pada waktu dan jumlah yang dijanjikan. Petugas Purchasing biasanya akan 

menanyakan ke pemasok mengenai perkembangan barang dan jasa yang 

dibutuhkan tersebut melalui email, telepon atau kunjungan langsung ke 

kantor/pabrik pemasok (sumber: id.linkedin.comlinN olandaguci). 

Bagian Penerimaan akan menerima barang yang dipasok oleh pemasok 

dan mencocokan jumlah dengan dokumen Purchase Order. Bagian Purchasing 

akan diberitahukan tentang ketibaan barang tersebut dan juga hasil dari 

pemeriksaannya. 

Setelah barang yang dipesan tersebut diterima dengan kondisi yang 

memuaskan dan sesuai dengan permintaan, maka faktur tagihan akan diperiksa 

sebelum disetujui. Setelah Faktur diperiksa dan disetujui maka pembayaran pun 

dilakukan sesuai dengan perjanjian yang ditetapkan. 

Sebagian besar pembelian di pernsahaan Industrl merupakan 

pembelian yang berulang atau Repeat Order. Oleh karena itu, dokumen-dokumen 

penting pada pembelian sebelumnya merupakan panduan untuk pembelian 

selanjutnya. Dari dokumen-dokumen tersebut, petugas Purchasing ataupun 

manajemen dapat lebih jelas mengetahui pemasok mana yang baik dan tepat untuk 

pemesanan atau pembelian pada masa yang akan datang. 

Hubungan antara Perusahaan yang bersangkutan dengan Pemasok 

harns dipelihara dan dijaga dengan baik. Hubungan ini harns dijalin dalam bentuk 

saling percaya dan itikad baik untuk saling membantu dan menghargai. Hubungan 

baik akan bermanfaat dan menguntungkan kedua pihak baik bagi pembeli maupun 

pemasok. 

2.2.2. Proses Pembelian (Purchasing) di Botel Weta Surabaya 

Proses pembelian (purchasing) di hotel Weta Surabaya dilakukan 

setiap hari. Proses-proses yang dilakukan diawali dengan pengecekan inventory, 

konfirmasi kepada atasan, membuat market list, menghubungi supplier, membuat 

Purchase Order (PO), menerima dan memeriksa barang, dan melakukan 
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pembayaran. Prosedur tersebut dijabarkan pada flowchart pada gambar 2.1 di 

bawah ini. 

a. Mengecek inventory 

Proses yang dilakukan dalam pengecekan inventory adalah dengan 

mengecek barang di gudang dengan mencatat barang yang hampir habis 

atau kosong untuk pembuatan P.O dan market list. Pengecekan ini 

dilakukan berdasarkan jenis barang yang terdiri atas dry (makanan dan 

minuman), general, dan house keeping. 

Dari ketiga jenis barang yang disebutkan di atas, barang yang berada di 

gudang dry lebih cepat habis dibandingkan dengan barang general dan 

house keeping. Barang di gudang dry hampir hams dibeli setiap hari, atau 

setidaknya jika pemesanannya seminggu sekali maka dalam sekali 

pemesanan hams bisa memenuhi kebutuhan selama seminggu. Karena 

banyaknya stok barang dry, terkadang kapasitas gudang dry tidak cukup 

untuk menampungnya. Jika hal demikian terjadi, maka stok barang dry 

dapat disimpan di gudang general. 

Namun, tidak semua barang di gudang dry cepat habis, contohnya tomato 

peel, yang hanya digunakan saat ada acara-acara tertentu seperti wedding 

atau convention. Misalkan pada gudang dry, tomato peel hanya tersisa 1 

kaleng. Maka yang perlu dilakukan selanjutnya adalah melakukan 

konfirmasi pada pihak kitchen terlebih dabulu apakah barang tersebut 

dibutuhkan (misaloya) untuk acara wedding. Jika memang dibutuhkan, 

maka selanjutnya petugas Purchasing akan berkoordinasi dengan pihak 

accounting untuk segera dibuatkan P.O untuk barang-barang yang 

kebutuhannya mendesak. 

Sedangkan barang-barang general dan house keeping yang termasuk 

sering habis di antaranya adalah (general) Tissue , porcelain, rinse add, 

sabun cuci piring,slipper dan barang-barang yang ada di kamar tamu 

shewing kit, shoeshine, tootbrush, tootpaste, body foam, shampoo, shower 

cap (housekeeping). 
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b. Membuat market list. 

Pembuatan market list adalah pendataan produk dari gudang dry, general, 

dan house keeping untuk mengetahui barang apa saja yang dipesan melalui 

instansi atau perusahaan yang berkaitan di market list tersebut. 

Hal yang sepaket dengan pembuatan market list ini adalah konfirmasi ke 

supplier untuk memastikan kemampuan supplier untuk memasok 

kebutuhan tersebut. Jika pemasok setuju, maka petugas Purchasing akan 

berkoordinasi dengan pihak accounting yang berwenang (atasan) untuk 

memastikan bahwa barang tersebut benar akan dibeli dari pemasok 

tersebut. 

Selain itu, jika ada pemasok yang sudah diberi P.O pada hari sebelumnya, 

namun temyata pada hari ini mengalami kendala dalam pemenuhan barang 

(misaloya: terlambat atau tidak bisa mengantar barang hari ini) maka 

petugas purchasing harus konfrrmasi ke atasan apakah akan tetap 

melanjutkan pembelian produk dari supplier tersebut atau tidak. Jika 

mendesak dan diperlukan hari ini juga, misalnya ada acara-acara tertentu 

seperti wedding dan convention, dan supplier yang telah diberi P.O 

tersebut tidak dapat mengirim barang hari ini juga, maka biasanya 

instruksi dari atasan adalah tidak melaIijutkan pembelian kepada supplier 

tersebut. Maka setelah berkoordinasi dengan supplier terdahulu untuk 

melakukan pembatalan pesanan, petugas purchasing harus mencarikan 

supplier yang lain atau bisa juga mendatangi supermarket terdekat. 
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------------.~----------------------

MARKET LIST OF FOOD 

NO NAMABARANG UNIT PRICE UNIT Price SUPPLIER 
1 ALE KG Rp 12.000,00 gr Rp 12 Sari Java 
2 APElIMPORT KG RD 25.00000 or Rp 25 SeriJaw 
3 A.PEL LOKAL KG RD 15.000 00 I tv RD 15 SartJaya 
4 ARAKMASAK BTL RD 15.00000 CC Rp 24 Sari Jays 
5 ARCHIS MANIS BANDUNG KG Rp 17.500 00 gr Rp 18 Sari Java 
6 ASEMMATANG PAK Rp 2.500 00 gr Rp 5 SariJa~ 
7 ASEM MENTAH KG Rp 7.00000 gr Rp 7 SIIII Jaw 
8 ASPARAGUS CAN Ro 15.00000 cc Ro 38 :~ 
9 AVOCADO KG Rp 17.00000 gr Rp 17 Sari Java 

10 AYAM KAMPUNG EKR Rp 27.00000 ekr Rp 27.000 ~ng 
11 AYAM POTONG KG RI) 24.000 00 or RI) 24 ~ 
12 SA.SA.T KG RQ 39.00000 or RQ 39 HuanaIl 
13 BABY MILAN KG REI 6JXlo.OO at REI 6 SariJaya 
14 BAKING POWDER CAN Rp 25.00000 gr Rp 56 Handovo 
15 BAKSO KG Rp 32.20000 or Rp 32 Soeiasch Bali 
16 BAKSO KG Rp 40000 ar RI) o SariJaya 
17 BAMBOO SHOT CAN iRlt 15.000.00 or RIt 30 i t-i8n<I!WO 
18 BA.NDENG KG Rp 17.00000 !¥ Rp 17 SAMSI 
19 BAWANG BOMBAY KG Rp 11.000 00 or Rp 11 Sari JaY!! 
20 BAWANG BOMBAY KG RD 11.000 00 gr Rp 11 Sari Jaya 
21 BAWANGOAUN KG Rp 9.50000 or Rp 10 SariJaya 
22 BAWANG MERAH KtlPAS KG Rp 14.00000 or Rp 14 SartJava 
2S BAWANG MfRAH MERAH KUPAS KG Rl> 15.00000 or Rl> 15 SariJ8Y8 
24 BAWANGPREY KG Rp 8.00000 gr Rp 8 Sari Jaya 
25 BAWANGPUTlH KG RD 15.000 00 Of Rp 15 Sar1Java 
26 BAYAM 10 IKAT KG RI) 7.00000 ar RI) 7 San Jaw 
27 BSEFPATlSS KG RP 56.80000 at RD 57 '~Wls.Ji 
28 BEEF RIB I lOA SAP! KG Rp 46.00000 or Rp 46 '~BaII 
29 BERAS KG Rp 7.10000 Of Rp 7 KOPKAR 
30 BIHUNAAA PAK Rp 1.500 00 P8k Rp 1.500 Sari Java 
31 BUMBINO WI,; L H KG RD 6.00000 or RD 6 SariJava 
32 BUHJOBiJl KG :Rp 10.00000 gr- !Rp 10 Sari Java 
33 BLUE BAND KG Rp 19.00000 Of Rp 19 Handovo 
34 BROCOLI KG Rp 17.500 00 .gI' ~ 18 San Java 
35 BRONGKOL KG RD 9.00000 or RD 9 SariJaya 
36 BUMBU GAOO GAOO KG Rp 5.000.00 CIt Rp 5 SaliJava 
37 6\JMSU PEl; a KG Rl) 5.000,00 CIf , R1) 5 ,SarlJeoIa 
38 BUNCIS KG Rp 7.00000 gr Rp 7 Sari Java 
39 BUNGA SEOAP MALAM KG Rp- 60.00000 gr Rp_ 60 Sari Java 
40 BUNGATAHU KG Rp 7.50000 gr RD 8 Sari Java 
41 CAKUE KG ,Rp 2.500,00 or Rp 3 Sari.kwe 
42 CAUBAHOElE KG Rp 5.000.00 gr Rp S SanJ&lIB 
43 CAMBAH PANJANG KG ~ 5.00000 or RD 5 Sari Java 
44 CAMBAH PENDEK KG Rp 9.00000 gr Rp 9 Sari Java 
45 CARNATION MILK CAN .BI?. 7.00000 cc RD 25 Handovo 
~ CECa<; KG :RP 19.00000 gr RP 19 s.t.hMI 
47 COKLATMIlK CAN Rp 7.000 00 I oc: Rp 25 HancIoyo 

48 CREABMEAT CAN ~ 11.000 00 or RD 31 Handovo 
49 CUKA BTL Rp 7.50000 cc Rp 12 Handoyo 
50 CUMICUMI KG Rp 55.00000 ar Rp 55 ALAM SEA FOOD 
51 DKAMBING KG RD 34.00000 IX RD 34 Hasanah 
~ O.RAWON KG Rp 55.00000 III" Rp 55 Hasanah 
53 DAGING GANOIK KG Rp 60.00000 gr Rp 60 Hasanah 
54 DAG/NG GIUNG KG RI) 45.60000 gr Rp 46 • Soeiasch Bali 
55 DAUN JERUK PURLIT KG . REI 15.00000 or RI) 15 Sari Java 
!& DAUNPANDAN KG .&t 500.00 aT RD 1 SarlJJilVJiI 
57 DAUNPISANG KG Rp 75000 '" R.!l 1 Sari Java 
58 DAUNSALAM KG Rp 1.000 00 gr Rp 1 San Java 
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122 KUNIR BUBUK KG ~ 7.50000 ..m" f!Q.. 8 Sart J!r[a 
123 LAOS KG Rp 4.50000 91" Rp 5 SartJaya 
124 UffiJCE KG Rp 17.50000 gr Rp 18 Sari JilYol 
125 LOBAK KG Rp e.oOOOO ~ ~ & Sarf~a 
126 LOMBOK ACAR KG ~ 12.000,00 ~ ~ 12 Sari~a 
127 LOMBOK HIJAU KG Rp 10.00000 ~ ~ 10 Sari J!rLa 
128 LOMBOK KECIL KG Rp 18.00000 gr RD 18 Sari~ 
129 lOMBOK MERAH KG . Rp 22.00000 gr Rp 22 Sari Jal{ll 
130 LONTONG BJ ~ 1.250 00 J?i ~ 1.250 Sari~ 
131 MADU KG Rp 17.50000 lIf Rp 16 Sari Jay8 
132 MANGO JUICE KG Rp 29.20000 ~ ~ 29 CIRACASINOO 
133 MANJSA KG RD 4.00000 gr RD 4 SaJ1 Jays 
13<1 fMNlSA RA. ANGAN KG Ho 5.00000 l....m. HI) 5lSari~ I 

135 MEl KERITING KG Rp 25.00000 ar Rp 25 SartJaya 
136 MELON KG ~ 6.50000 ~ ~ 7 Sari J!r[a 
137 MERICA BUBUK BTL Rp 17.50000 at Rp 194 Handoyo 
138 MlEAS PAK RIl 4 .00000 f)8k RIl 4.000 I Handoyo 
139 MIE~SAH KG R~ 10.00000 .Jl[. ~ 10 San~ 
140 MILKCOKLAT CAN Rp 7.500 00 can Rp 7.500 SariJaya 
141 MINYAK GORENG KG Rp 14.00000 ~ ~ 14 KMS 
142 MINYAK WIJEN BTL RD 80.00000 Itr RD 129 Hando..,Y9 
143 MI,I$tiROOM HARCtCUS CAN 1ft;! 10.00000 gr 1ft;! 2A : H2IndayO 
1 ..... NANAS KG ~ 3.00000 .JJ!. ~ 3 Sari~ 
145 NANGKA KG Rp 10.000 00 .~r Rp 10 SartJaya 
146 OCTAILCUT KG ~ 56.80000 .J¥ f!2. 57 Soe~sch BaH 
147 ORANGE JUICE KG Rp 50.40000 ~ iJ~1' 50 ClRACASINOO 
148 PAPRIKA KG ~ 19.000,00 gr RD 19 Sari,!ft8 
149 PARU KG .~ 45.00000 gr .~ 45 HASANAH 
150 PEPAYA KG Rp 4.50000 gT f!2. 5 SariJ~a 
151 PETERSLY IKT Rp 2.00000 ikt Rp 2.000 Sari Jaya 
162 PEnS KG RD 26.00000 .Jlf. RP. 25 Sari Java 
153 PlNDANG KG tBP 1.20000 ..11L ~ 1 SaJ1Jsys 
154 PINEAPPLE KG Rp 39.00000 gr Rp 39 CIRACASINOO 
155 PISANG AMBON SSR Rp 12.50000 ssr ~ 12.500 SariJaya 
156 PISANG KEPOK SSR RD 14.00000 5&r ~ 14.000 Sart J!r[a 
157 PISANGMAS SSR Rp 8.00000 ssr 1!11. 8.000 Sari J.aya 
156 PI.ASTIK 1 KG PAK ~D 4.00000 :~ ~p 4.000 Sari Jaya 
159 PlASTIK 112 KG PAK ~ 3.50000 ~ak ~ 3.500 Sari~a 
160 POHONG KG Rp 3.00000 ..at &1 . 3 SariJaya 
161 POHONG PARUT KG ~ 5.00000 .Jl[ ~ 5 SartJ~ 
162 RAJA RASA BTL ,Rp 17.500.00 cc ,Rp 2B Hanaoyo 
163 RAMSAK SA. YUR KG Ro 50.00000 gr Ro 50 Sart,!,m. 
164 SAMBAlABC BTL Rp 8.500.00 cc R.p. 19 Handoyo 
165 SANTAN KARA LTR Rp 21 .000 00 cc Rp 21 SariJ~ 
166 SAWtDAGING KG .fgl. 7 .000 00 ..9f.. .BI!. 7 SariJ~ 
167 SAWlIJO KG Rp 9.00000 .JJ(. ~ 9 SilriJaya 
168 SAWtPUTlH KG ~ 6.00000 .Jl.. ~ 6 SariJ~. 
169 SAYURASIN KG Rp 12.000 00 gr Rp 12 Sari Jaya 
170 SEMANGKA KG ~ " .50000 aT Rp 5 SariJ~ 
171 SERE KG 8P. 3.00000 ~ R.Q. 3 SariJ~ 
172 SILVER QueEN I'CS RIl 7.013.00 ~ l.RI2. 1.0N .J:iA.~_V 
173 SlRSAT KG R1l.. 14.00000 L ~ 14 SeJi-lm 
174 SLADA KERITING KG Rp 15.00000 ilr Rp 15 Sari Jaya 
175 SLEDRI KG R.Q. 12.00000 .Jl[ f!Q.. 12 SariJ~ 
176 SMOKED BEEF KG Rp 63.80000 gr Rp 64 Soejasd1 Bali 
177 SOSISAYAM KG ~ 42.10000 m Rp 42 soe;aschBafi 
178 SOS/SSAP! KG Rp 43.90000 .Qr ~ .. 44 . 50ejaSdl Ball 
179 SPAGHETTY PAK Rp 8.00000 l..£.ak ~ 8.000 Han~ 
180 SPAGHETY PAK Rp 8.000 00 .Q.ak ~ 8.000 H8/]QQyo 
181 STARfGHT CUlT KG RD 16.00000 ar Rp 16 PANGAN LESTARI 
182 SUNUGHTEOR PAK ~ 9.50000 ! pej( RQ 9.500 I Sari~ .. 
183 SUSU MARIGOL CAN Rp 10.00000 ce Rp 251 Handoyo 
184 SUSUUlTRA LTR ~ 20.00000 cc ~ 20..lHando..l'9 
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59 DAUN SlNGKONG KG ~ 7.50000 gr Rp 8 SatlJ~8 
60 OAUNSO KG Rp 8.00000 ~ ~ 8 Sari Jaya 
61 DEGAN BJ Rp 5.50000 tJj Rp 5.500 Sari~ 
62 EMPING BLINJO KG RP 30.00000 ..L ~ 30 Hanooyo 
63 GAM BAS KG Rp 4.50000 gr ~ 5 SariJ@Y8 
64 GARAM PAK ~ 1.200 00 ~ Rp eoo Hand~ 
65 GREEN PEAS CAN Rp 6.500.00 gr Rp 16 ~ 
66 GUAVA JUICE KG Rp 23.200.00 ~ RQ 23 CIRACASlNOO 
67 GULAMERAH KG Rp 10.00000 gr Rp fO Sari~ 
68 GULAPAK PAK Rp 10000 ~ ~ 100 BUDIJAYA 
69 GULAPASIR KG Rp 9.20000 gr Rp 9 TEBUMAS 
70 GUlAPASIR KG :RD 9.50000 at RD 10 Sart~a 
71 i OORAMI I KG I, R\) 27.00000 I (If , R\) 27 Set!~a 
72 JAE KG Rp 16.00000 gr Rp 18 SartJ~a 
73 JAGUNG BJ ~ 1.500.00 j)i Rp 1.500 SariJaya 
74 JAGUNG GIUNG BJ Rp 1.500 00 b' ~ 1.500 Sart~8 
75 ./AGUNG MANIS 8J ~ 2.00000 ~ ~ 2.000 Sari_~ 
7& JAMB\} BJ iRp 1.00000 .. llI Rp '1.000 SaJ\Jays 
77 JAMUR KUPING KG ~ 60.00000 ..JIJ ~ 60 Sari Ja-.Ya 
78 JAMUR TUNGKU KG Rp 140.00000 gr Be. 140 SariJa~ 
79 JERUKNIPIS KG ~ 15.000 00 ....9[. ~ 15 Sari~a 
80 J€ftUK !"ERAS KG .Rp 7.50000 gr Rp 8 $ari~ 
81 JERUK TAIWAN KG ~ 22.50000 ...!Z.. ~ 23 8afi~ 
82 KACANG BERAS KG Rp 12.000 00 gr Rp 12 Sari Jaya 
83 KACANG IJO KUPAS KG R~ 15.000 00 ..JIJ ~ 15 Sari~a 
84 KACAHG MERAH KG "Rp. 13.00000 ..9F. RQ 13 Sari .Jaya 
85 KACANG PANJANG KG 'Rp 7.00000 gr .RJ) 7 Sari Jays 
86 KACANG TANAH KG iRp 15.00000 gr 'Rp 15 SariJaya 
87 KACANG TELUR KG RO 30.00000 gr ~ 30 Sart~a 
88 KACANG TOLO KG Rp 12.000 00 gr Rp 12 Sari Jaya 
89 KAILAN BANDUNG KG : RP 12.00000 at Rp 12 Sari~ 
90 KAKAP FIllET KG IRP 32.000,00 .fl[. _RP 32 
91 KANGKUNG BK Rp 7.50000 itt B2. 750 SatI~ 
92 KAYU MANIS KG R~ 25.00000 .JI[ ~ 25 SariJ~a 
93 KECAPASIN PAK Rp 8.50000 cc Rp 14 Hando.1.o 
94 KECAP MANIS BTL ~ 16.000.00 Itt ...BI1. 26 Hand....Q}'p 
95 KfJU Sl..iCE PAK : ReI 22.50000 LP!I!k j~p 22.500 Il;iari .leY. 
96 KEJUUTUH PAK RD 18.500 00 . pal( RD 18.500 Sari Java 
97 KEKEAN KG Rp 5.00000 .JI[ ~ ...Q Sari~ 
98 KELAPA PARUT PAK Rp 6.00000 pal( Rp 6.000 SariJaya 
99 KEMSANG TAHU PAl< i .. BP. 7..500.Jl(! ~ ~ 7..500 Sati~ 

100 KEMtRI I KG ,8J) 20.00000 ..lit ~ 20 Sari~ 
101 KENCUR KG ~ 10.000 00 ~ Rl1.. 10 SariJ~a 
102 KENIKIR BK Rp 7.00000 ikI. tp 700 Sari Jaya 
103 KENTANG KG .BIl. 7.50000 ...Il!:.. :Q.. a SariJa~ 
104 KERANG KOPAS KG R9 21.00000 ... ip- 21 SAMSI 
10S KERlNG TEMPE KG RI> 30.000,00 gr Ip 30 SariJaya 
106 KERTAS BUNGKUS PAK Rp 22.00000 ~ ~ 22.000 Sari Ja.Yll 
107 KERTAS MERANG PAK ~ 11.00000 ~ ~ 11.000 Sari~ 
106 KETAN HITAM KG ..BQ 11.000 00 ...9!. ..BQ 11 Sari~ 
109 KETUMBAR BU6tJK BTL , Rl> 7.WO..m ~ ~fb)_ ~ t1lI!l\12YO 
110 KLUWEK KUPAS KG Rjl 18.00000 ... ..8i!.. 18 SIIri~ 
111 KOLANG KALING KG Rp 10.000 00 gr Rp 10 Sari Jaya 
112 KRAI KG ~ 4.00000 ..IlL ~ 4 Sar1J~ 
113 KR1PIK KENTANG KG Rp 27.50000 ..91'_ c..R!l. 28 SariJaya 
114 KRIPlKPARU KG Rp 90.00000 gr Rp 90 SariJaya 
115 KRIPIK SUKUN KG Rp 35.00000 .Jl... ~ 35 san~a 
116 KRIPIK TEMPE KG ~ 30.00000 at ' Rp 30 SariJ~ 
117 KRUPUK UDANG KECIL KG Rp 13.200 00 ...II[ Rp 13 PANGAN LESTARI 
118 KUBIS KG Rp 4.50000 gr Rp 5 SariJaya 
119 KUUTWMPIA KG Roo 3O.(J(J[j.lJQ. Of Roo 30 Sari~ 
120 KUNCI KG Ro 6.00000 gr. RO 6 SariJaya 
121 KUNIR KG Rp 4.00000 ...II[ ~ 4 SariJ~ 
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122 KUNIR BUBUK KG ~ 7.50000 ..,gr ~ 8 5artJ~a 
123 LAOS KG Rp 4.50000 gr Rp 5 Sari Jaya 
124 1.1ITUC1: KG R~ 17,50000 .JIL &!. 16 Sari~ 
125 LOBAK KG Rt> 6.00000 ar Rp 6 SariJaya 
126 LOMBOK ACAR KG Rp 12.000 00 J;r Rp 12 Sari Jaya 
127 LOMBOK HIJAU KG Rp 10.000 00 gr Rp 10 Sari JayS 
128 LOMBOK KECIL KG ~ 16.00000 .JIL .BR. 18 Sari~ 
129 LOMBOK MERAH KG Rp 22.00000 gr iRp 22 Sari Jays 
130 LONTONG BJ ~ 1.250 00 ....!>.i. ~ 1.250 SariJ~ 
131 MADU KG Rp 17.50000 ~ 8Jt 18 Sari Jaya 
132 MANGO JUICE KG ~ 29.200 00 .Jl!' ~ 29 CIRACASINOO 
133 MANJSA KG .~ 4.00000 L .BR. 4 San Jaya 
1341 IMNlSA RAJANGAN KG R\l 5.000 00 I . gf Rp 5 San Java I 

135 MEl KERITING KG Rp 25.00000 .Jl!' Bl1.. 25 SartJaya 
136 MELON KG Ro 6.50000 ar Rp 7 SartJ~ 
137 MERICA BUBUK BTL Ro 17.500 00 ar Rp 194 Handoyo 
138 MlEAa PAl( RIl 4 .00000 I pal( RIl 4 .000 . Handoyo 

139 MlESASAH KG IRp 10.00000 ...IlL Rp 10 Sanj~. 
140 MILK COKLA T CAN Rp 7.50000 can Rp 7.500 Sari Jsva 
141 MINYAK GORENG KG Rp 14.00000 gr Rp 14 KMS 
142 MINYAK WIJEN BTL RP 80.00000 Itr Rp 129 Hando"yp 
143 MUSHROOM ~ICVS CAN : Rp 10.00000 ...m- ~ 2A HandoyO 
1~ NANAS KG Rp 3.00000 gr : Rp 3 Sati~ 
145 NANGKA KG ~ 10.000 00 .JIf ~ 10 SanJm 
146 OCTAILCUT KG Rp 56.60000 .Jl ~ 57 ~aschBaH 
147 ORANGE JUICE KG ~ 50.400.00 ~ ~ 50 CIRACASINOO 
148 PAPRIKA KG ' R» 19.00000 f1f R» 19 San Jaya 
149 PARU KG L~ 45.00000 .Jl!' ~ 45 HASAHAH 
150 PEPAYA KG Rp 4.50000 gr Rp 5 Sari~a 
151 PETERSLY IKT Rp 2.00000 ikt RP 2.000 Sari Jaya 
162 Pens KG Rp 25.00000 gr Rp 25 Sari Java 
153 PlNDANG KG Rp 1.200,00 .J1[ -~ 1 SarfJsya 
154 PINEAPPLE KG Rp 39.00000 or Rp 39 CIRACASlNOO 
155 PISANG AMBON SSR ~ 12.50000 ssr ~ 12.500 SariJ~ 
156 PISANG KEPOK SSR Rp 14.00000 5sr Rp 14.000 SartJaya 
157 PISANGMAS SSR JY[ 8.00000 5sr JY[ 8.000 5ari~ 
156 PlAST/K 1 KG PAK 8P 4.00000 ~ ~ 4.000 Sari J!!Yll 
159 PLASTIK 112 KG PAK Rp 3.50000 pak Rp 3.500 Sari Java 
160 POHONG KG JY[ 3.00000 or 8Q. 3 SariJ~a 
161 POHONG PARUT KG Rp 5.00000 gr Rp 5 Sari Java 
162 RAJA RASA BTL .BP 17..500)lO cc ~ 28 Ll:i&ndOYo 
163 RAMSAK SAVUR KG Rp 50.00000 ~ LBIt 50 SariJ&'JIl 
164 SAMBALABC BTL ~ 8.50000 cc ~ 19 Hando..}'g 
165 SANTANKARA LTR Rp 21 .000 00 cc Rp 21 Sari Jaya 
166 SAWI DAGING KG BI>.. 7.00000 JI£. .B2.. 7 SanJaXa 
167 SAWIIJO KG Rp 9.00000 ..L ~ 9 Sari~ 
168 SAWlPUTlH KG RP 6.00000 Of Rp 6 SariJaya 
169 SAYURASIN KG Rp 12.000 00 ..QI' ~ 12 Sari Jaya 
170 SEMANGKA KG Rp " .50000 ar Rp 5 SariJIIY8 
171 SERE KG ~ 3.00000 .,gf ~ 3 SariJ!!:l.a 
172 SILVER QUEEN PCS Rll 7.0njl!t ~ ~ 7.0N. LSl"'IlQ!JH.Y 
173 51RSAT KG Ro 14.00000 gr Ro 14 SaJi~ 
174 SLADA KERITING KG Rp 15.000 00 ~ ~ 15 SartJ~a 
175 SLEDRI KG Ro 12.00000 gr Rp 12 Sari Jaya 
176 SMOKED BEEF KG .B2.. 63.80000 JJ!:. .Be. 64 ~BaI1 
177 SOSISAYAM KG Rp 42.10000 .1lL ~ 42 . Soajasdl Bali 
178 50SISSAPI KG ~ 43.90000 ~ ~ 44 ~ascnBan 
179 SPAGHETTY PAK Rp 8.00000 pak Rp 8.000 Handoyo 
180 SPAGHElY PAK JY[ 8.000 00 ...e.ak &l. 8.000 Han~o 
181 STARIGHT CUlT KG Rp 16.00000 ~ ~ 16 PANGAN LESTARI 
182 SUNUGHTEDR PAl< RP 9.50000 pek R{) 9.500 S4riJay4 
183 SUSU MARlGOl CAN Rp 10.00000 cc ~ 25 Hando..,Yo 
164 SUSUULTRA LTR Rp 20.00000 cc Rp 20 Handoyo 
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185 SUUN KG RD 9.50000 or RD 10 5ari Java 
186 TAHU KG RD 35000 or Ro 0 5ari Java 
187 TAPE KG Rp 7.00000 or Rii 7 Sari Java 
188 TEA SARIWANGI PAK RD 13.50000 i oak Ro 13.500 Handovo 
189 TELUR KG RD 11.500 00 or RD 12 RESTUJAYA 
190 TaURASlN KG RD 2.00000 or Ro 2 Sari Java 
191 TElURPUYUH KG Ro 27.50000 or Ro 28 Sari Java 
192 TEMPE MALANG KG RIl 2.50000 or RIl 3 SatiJava 
193 TENDERLOIN LOCAL KG RD 89.80000 fir RD 90 t Soeiasch Bafi 
194 TEP KANJI KG RD 9.00000 or RD 9 HandOYO 
195 TEPUNG BERAS KG Ro 10.000 00 -or Ro 10 Sari Java 
196 TEPUNGROTI KG RD 11.500 00 at RD 12 5ariJava 
197 TERASI KG IF.!) 9.00000 ar Rn 

9
1

Sen __ 

198 TERICOKLAT KG RD 45.00000 or RD 45 Sari Java 
199 TERONGUNGU KG RD 3.50000 Or Ro 4 Sari Java 
200 TEWELMUDA KG RD 15.000 00 or RD 15 Sari Java 
201 TIMUN KG AD 3.50000 --at -r.iO 4 SariJaYa 
202 TlMUW JEPAWG )<G ·RD 7.00000 .... Rn 7 Sari.tava 
203 TOMATBUAH KG RD 6.50000 Or Ro 7 Sari Java 
204 TOMATHIJAU KG RD 5.50000 or RD 6 Sari Java 
205 TOMATO SAUSE BTL Ro 8.50000 cc Ro 19 HiiiidOVo 
206 TOt4GJAE KG -Ri) 7.50000 -iii RD 8 $ari~ 
207 TONGKOL KG Ro 16.000.00 (I( Ro 16 SAMSI 
206 TOPSIDE KG Ro 71.200 00 Or Ro 71 i Soeiasch Bali 
209 TULANG KG Ro 11.000 00 or Ro 11 Hasanah 
210 TUSUKSATE KG RD 10.00000 or Ro 10 Sari .lava 

211 UOANGKUPAS KG ·RD 61.00000 or RD 61 AtAM SEA FOOD 
212 UDANG TORNADO KG Ro 62.00000 or ltD 62 ALAM SEA FOOD 
213 USUS KG Ro 39.00000 or Rp 39 Hasanah 
214 VlTZIN KG Rp 22.50000 Dr RD 23 Handovo 
215 WALUH KUNING KG Ro 15.00000 or Rn 15 Sari J""" 
218 WALUH PUTlH KG RD 5.00000 or RD 5 SariJiiVS 
217 WORTEl KG RD 8.50000 or Ro 7 Sari Java 
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c. Pembuatan P.O 

Proses pembuatan P.O adalah membuat laporan atau form untuk 

mengetahui jumlah yang dipesan terhadap instansi atau perusahaan terkait 

serta persetujuan atasan, penerima barang, dan manager yang 

bersangkutan (misalnya: kitchen). 

WETA INTERNATIONAL HOTEL 
J;. Gentengkall3-11 Surabaya 
Telp. (031) 5319494 Fax. (031) 5345512 PURCHASE ORDER 

Date ordered : 
To be delivered : 

NO SPECIFICATION 

"",«_mA-""';''ZjA . 

General Manager ~ 
ASlI(PUTlH) lIr"'*So4IPior NbIpI""",,,_I_ 

==~Q>oI-

d. Penerimaan Barang 

STOCK 
ENDING QUANTITY 

c e~ 
~ :,:1' 
C 2SR 

Depertement : 

PRICE 

".;.;:0C 

Dalam penerimaan barang, hal-hal yang perlu diperhatikan yaitu: 

Jumlah barang yang dipesan 

VAlUE 

Timbangan yang pas (batas toleransi dari P.O maksimal adalah 0,25 

kg). Misalkan untuk pemesanan wortel yang tertera di P.O adalah 5 

kg. Maka pada saat ditimbang, batas wajamya agar barang tersebut 

dapat diterima adalah 4,75 kg. Jika di bawah itu maka barang 

dikurangi sampai hitungan bulatlbatas maksimal 0,25 kg. Misalnya 5 
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kg wortel jika di bawah 4,75 kg maka di kurangi atau di tambah 

timbangan nya menjadi 4kg atau 5kg lebih. 

Persetujuan dari atasan (manager) jika mengurangi atau menambah 
timbangan dari P.O awal. 

. B i2 . ,\/J.AlP 
I 

e. Melakukan Pembayaran 

Nt? 031124 

Swabaya,3 - R -r2-cJ(6 
~fr~h: 

Ac~a~ble 

Dalam transaksi pembayaran terhadap supplier perlu juga persetujuan 

atasan (manager) untuk mengetahui jumlah yang dibayarkan melalui 

cashier atau pihak accounting lainnya selain atasan (manager). 

Pembayaran bisa dilakukan dengan transfer melalui bank terkait di 

instansilperusahaan tersebut atau membayar dengan uang cashier dengan 

persetujuan atasanjika membeli barang di luar (supermarket). 

IR-PERPUSTAKAAN UNIVERSITAS AIRLANGGA

PKL SISTEM BELANJA PADA PURCHASING 
DEPARTMENTDIHOTELWETA 
SURABAVA

FARIZ RANDV RAHARJA



~""'I/. ~~~ !:: ;:::: - -
"SARI JAYN'suPPUER 

SAYURMAYUR 
PASAR GEHTENG LAHTAlIIASAII, BLOK V 110. H , IUIlABAYA 

TRI. (031) i4ti6186 
HOME : SlMOLAWAIIG • BAllAT 1Io.IO, IUllABAYA 

TElP. (031) 7114 32015, HP. 88515 0305 tit 
NOTA No .. _._._. ___ _ 
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. _ ____ ...... _ ... T~. -.:J..:::.....L2- ~~6. 
KepadaYlI1. 

Tuan _ .. ...ta2E z:LL4? .. e£?J 
Toko 
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Mula. 

Mengec:ek inventory 

Va 

Konf.rmasi ke atasan 1001---_ 

Tidak 

MemOuat market list 

Konfirrnas. ke 
suppl.er 

MemOuat Purchase 
Order (PO) 

Menerima oarang 

Melakukan 
pernoayaran 

Selesai 

Tidak 

Tidak 

Tidak 
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3.1. Kesimpulan 

BABm 

KESIMPULAN DAN SARAN 

a. Divisi Purchasing merupakan bagian yang memegang peranan penting dalam 

operasional sebuah perusahaan karena dapat menentukan kelancaran operasional 

dan juga dapat menentukan besar atau kecilnya biaya operasional perusahaan. 

b. Peranan atasan sangatIah penting dalam proses pembelian (purchasing), yaitu 

sebagai pihak pemberi persetujuan atas pembelian barang. 

c. Untuk mempercepat proses purchasing, sebaiknya pihak hotel memiliki 

dokumentasi yang baik terhadap dokumen-dokumen purchasing yang dapat 

digunakan sebagai panduan untuk pembelian selanjutnya. 

d. Menjaga hubungan baik dengan pemasok sangatIah penting demi kelancaran 

proses purchasing. 

e. Perencanaan pembelian harus dilakukan dengan baik dan tepat agar tidak ada 

kelebihan atau kekurangan stok barang. 

3.2. Saran 

Sebaiknya sudah mulai dipikirkan opsi penggunaan fasilitas e

purchasing (paperless purchasing) agar semua proses pembelian dapat 

terdokumentasi dengan baik dan atasan (sebagai pihak pemberi approval) dapat 

memberikan persetujuan dari mana saja dan kapan saja melalui gadget 

atau smartphone-nya. Dengan demikian, saat atasan sedang tidak berada di kantor 

dikarenakan urusan bisnis, proses purchasing tidak akan terhambat dan tetap akan 
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berjalan. Fasilitas e-purchasing ini juga secara otomatis dapat terhubung dengan 

laporan kepada tim finance dan dapat langsung dibukukan. Pihak hotel juga dapat 

memanfaatkan data-data yang didapatkan dari fasilitas e-purchasing ini untuk 

melakukan forecast pembelian. 
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DAFfAR PUSTAKA 

1. https:llwww.linkedin.com!pulse/pengertian-purchasing-dan-prosedur-dalam
proses-yolanda-guci 

2. http://research.kalbis.ac.idIResearchiFiles/Article/FuI1lL2TEP60DAIWIYMG 
H3 YOPHPJP7. pdf 

3. http://www.academia.edulI2108910IPengendalian Biaya Controlling Expense 
~ 

4. http://industri.bisnis.com!readl20160 1 06112/5073 701hotel-20 16-pasokan
menanjak-permintaan-menurun 

5. http://jenishotel.info/perkembangan-bisnis-perhotelan-dan-pariwisata-di
indonesia 

6. http://hotelier-indonesia.comlpertumbuhan-pesat-pada-sektor-perhotelan-di
indonesia! 
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.Ji/,:j ,:j 10 ("';{fr 1/'~tI 
FARIZ RANDY R. 

HOTEL MANAGEMENT - AIRlANGGA UNIVERSITY. SURA8AYA 

Trainer 

[/(Ud ,j,U'e.e',J,J//'//r ('oll,/,/eln/ 
TABLE MANNER COURSE 

At Hotel Bumi Surabava 

On Saturd;w. M(lY 31. 2014 

l /11 IlItlll/N 

Hotel Bumi Surabaya 

Ma)/ 3 '1, 20'1 Li 

BOII:DAN PRASEl YO 

Director of Human Resoul'ces 

r 
'I..Il ... ,.."~ 

..... MAII AI.' .... IIO 
J ~ .~ILAy • 

. _--... --.... _. __ .. - ...... . .. ~ ~.---
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Badan Hukum Milik Negara 
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FARII RANDY RAHARJA 
NIM.041210613018 

. PROGRAM STUDI DIPLOMA m MANAJEMEN PERHOTELAN 
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PROGRAM PEMBINAAN KEBERSAMAAN MAHASISWA BARU (PPKMB) 
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~r~ r!I:1)ig jg certifp toat (~~ 
~\..:d Fariz Randy Raharja bJi/.. 
~t~ Has successfully completed The job training in ~!: 
~~~~ Accounting 7'~ 
D~ Which held on the period of : ~D 
.. . . October 1S

\ 2016 - January 31st, 2017 • • ,.. Q And in recognition there of has been awarded tJ 
tG,fl This certificate of achievement ~.,~ 
~...... .... .. 
=~~ .fti~ 7b Sucabaya, Jaoua'Y 7'", 2017 d' 
~ 6~ 
~~ . . ~~ _ •• 9'" IsmaIl Wakld fI •• _ 

~ Pe"onnel Manage, :p:~ 

~~1. ~G'0~_~~~8D!0<N.~~~J.8G!0~~ .I~ 
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Appraisal of Trainee 
Weta International Hotel Surabaya 

1. Name of Trainee 
2. School 
3. Training at Department 

: Fariz Randy Raharja 
: Universitas Airlangga 
: Accounting 

4. Training Period : October 1st , 2016 - January 31st, 2017 

ABILITIES GRADE 

Attendance 

Attendance and Rules Implementation) 
B 

Didpline 
B 

I 'Punctuality, FreQuency of Absence Follow the Rule Property) 
Personality 

B 
I, Attitude Appereance Performance Honesty, Adaptation) 
Initiative 

I 'Self Starter and OriQinated Action) 
C 

Job Knowledge 
B 

(ThorouQhness Accuracy. Neatness) 

TOTAL SCORE 

AVERAGE 

SCORING SYSTEM 
A Ve Good 90 - 100 
B Good 80 - 89 
C 60-79 
D 20 - 59 

~~ 4~tt.t 
JL GEllTING KAU 3· 11 SURAlAY,, · 6027~ INDONESIA TELP (031) ~319494 fAX. (031) ~34~12 

SCORE 

80 

80 

80 

78 

80 

398 

79.6 
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