Abstrak

mngunnya banyak bidang usaha baik perusahaan, pusat perbelanjaan,
tement, perumahan ataupun pabrik merupakan peluang untuk perusahaan
alat-alat kelistrikan ataupun filter untuk mesin pabrik yang akan selalu
hkan. Melihat peluang tersebut CV. Putra Listrik-Filterindo mencoba untuk
dengan beberapa perusahaan sejenis yang telah menguasai pasar. Harga
ing dan pelayanan yang memuaskan menjadikan perusahaan terus
hingga dapat meluaskan area usahanya hingga keluar Jawa, prestasi
coba dijaga oleh pihak perusahaan. CV. Putra Listrik—Filterindo
. pada penjualan kredit sehingga untuk dapat memenuhi permintaan
dengan waktu yang efisien dan kualitas pelayanan yang memuaskan
aan harus dapat menyediakan Sistem Akuntansi Penjualan Kredit

i tapi juga mudah dlgunakan oleh pelaku sistem tersebut (karyawan

m: nsi Penjualan Kredit bukanlah
rl "' danya dukungan dari beberapa pihak,
; &; i kebutuhan perusahaan.
or | ;’-'—,;' kelayakan sebuah Sistem
1) Kualitas informasi/ /nformation
mnaan/Perceived usefulness,
(3) Meraskan adanya
akai dalam menggunakan
stem informasi//nformation
impact, (7) Kepuasan atas sistem
tion (8) Akibat bagi

sister &m dijadikan model analisis dalam
penelman ini adalah untuk menjelaskan
Aimn!ms: Penjualan Kredit yang memadai dapat
ka kinerja perusahaan.

k-Filterindo hingga saat ini belum dapat sepenuhnya
Informasi Akuntansi Penjualan Kredit yang memenuhi
cu karena implementasinya tidak dapat dilaksanakan begitu
utuhkan waktu untuk dapat menyesuaikan dengan kondféT" perusahaan
n tanggapan pelanggan terhadap sistem tersebut.






